Basarisizligin 20 nedeni var

Genis kitlelere yayilmaya devam eden girisimcilik, her zaman basari ile sonuglanamiyor. CB Insights’in,
varhgi sona eren 101 girisim lizerinde yaptigi arastirma, hedeflere ulasamamanin ilk 20 nedenini ortaya
koydu. Basarisiz girisimlerin ¢ok yaptig: hatal

Genglerin yogun ilgi gosterdikleri startup’lar, hizli bilyiime potansiyelleri, kendi isinin sahibi olma imkani
sunmalari ve genellikle kurucusunun sevdigi isi yapiyor olmasi ile giin gectikce popiilerliklerini artiriyor.
Fakat, artan rekabet ve iiriin-pazar uyumsuzlugunun da etkisiyle, kimi zaman girisimciler hedefledigi
basariya ulagsamiyor.

Gazete Habertiirk'ten Yigitcan Yildiz'in haberine gore, CB Insights’in 101 girisimi inceleyerek ortaya
cikardig arastirmada, startup’larin basarisizliginin nedenleri ortaya konuldu. Raporda, girisimlerin gok
azinin tek bir sebep yiiziinden varliginin sona erdigi vurgulanirken, basarisiz olmanin birden ¢ok
sebebinin oldugunun alti gizildi.

Sirketlerin basarisizliklarini birgok nedene dayandirdiginin hatirlatildig: arastirmada, bu nedenlerden en
cok karsilasilan ilk 20’si agiklandi. Bir¢gok gisimci, sirketini kurdugu zaman, hatta daha fikir asamasinda
bile finansman bulma derdine diiser.

CB Insights arastirmasinda ise, finansman bulamamanin bir girisimin basarisiz olmasinda on altinci
sirada oldugu ortaya konuldu. Bu da demek oluyor ki, girisimcilerin finansman bulmay: diisiinene kadar,
g6z oniinde bulundurmasi gereken tam 15 dertleri daha karsilarinda duruyor.

ORTAOKUL OGRENCISi ERALP CELEBi TURKCE PROGRAMLAMA DiLi YARATTI

Programlama dili, yeni baslayanlar i¢in karmasik ve zorlayici olabiliyor. Bu soruna ¢oziim getirmek igin
calisan ortaokul 6grencisi Eralp Celebi, Python programlama dilini temel alarak, Tiirkge s6z dizimine
sahip bir proje gelistirdi.

Eralp, ‘Evreka’ adini verdigi proje ile heniiz bir programlama diline baglayacak diizeyde bilgisi olmayan
kisileri tegvik edebilmeyi hedefliyor. Programlama dilinin Tiirkge olmasi ile yabanci dil sorunu yasayan
kisilere de kolaylik saglamayi hedefledigini kaydeden iSTEK Kasgarli Mahmut Okullan 6grencisi Eralp
Celebi, “Projenin daha biiyiik kitlelere ulagmasi halinde, kullanici toplulugunun da bu gelistirme
suirecine dahil olacagina eminiz” dedi.



IS BANKASI 'DIJITAL KUMBARA' iLE 4 ODUL KAZANDI

ABD merkezli pazar arastirmalari sirketi International Data Corporation (IDC) Tiirkiye tarafindan verilen
“Finans Teknoloji Odiilleri’nde, Tiirkiye is Bankasi, Dijital Kumbara ve Maximum Mobil uygulamasi ile 4
farkh kategoride 6diil aldi.

is Bankasi’nin, 18 yasindan kiigiiklerin dijital yoldan da para biriktirmesine olanak saglayacak sekilde
yeni nesil ile bulusturdugu Dijital Kumbara, IDC Tiirkiye’nin 6diil degerlendirmesinde “miisteri
deneyimi” kategorisinde birinci, “dijital kanallar” kategorisinde ikinci oldu. Bankanin teknoloji istiraki
SoftTech tarafindan gelistirilen, Maximum Mobil ise “dijital kanallar” ile “finansal kurum ve ticari isletme
is ortaklan” kategorilerinde birincilik édiiliine layik goriildu.

is Bankasi Genel Miidiir Yardimcisi Yalgin Sezen, “iginde bulundugumuz ¢agda hizla gelisen
teknolojilerin beraberinde getirdigi bireylerin basitlik, hiz ve kolaylik beklentisi giiniimuzde dijital
bankaciligi vazgecgilmez kiliyor. Mobil 6demeler alaninda anlik ihtiyaglara cevap verecek sekilde
tasarladigimiz Maximum Mobil ile kart yonetimi hizmetlerinin yani sira is ortagimiz markalardan
uygulama igerisinden kesintisiz bir satin alma deneyimi sunuyoruz” diye konustu.

DIJITALLESME SADECE MOBILDE OLMUYOR

Dijitallesmenin mobil disi alanlarda da hizla gelistigine dikkat ceken Yalgin Sezen, “Nesnelerin interneti
teknolojisini klasik kumbaralara uyarladik. Mobil bankacilik uygulamasi ilizerinden para génderme
fonksiyonu tanimlanan Dijital Kumbara, kiigiik yastan tasarruf aliskanhgi kazanilmasinda 6nemli rol
oynayacak” ifadesini kullandi.

DIJITAL DONUSUME BASLAMAYAN SIRKETLER REKABETTE ZORLANACAK
Tiirk Ar-Ge sirketi Digital Planet’in Yonetim Kurulu Bagkani Adnan Vural, “Diinyanin neresinde olursa
olsun dijital doniigiime adim atmayan sirketler rekabette giin gectikge daha fazla zorlanacak” dedi.

Vural, teknoloji ile degisen diinyaya ve yeni ekonomik diizene dikkat ¢cekerek “Sirketlerin tasarruf
ihtiyaci daha da artiyor. Dijital doniigiimiin en dnemli yani, biiyiik olgiide tasarruf da saglamasi.
Donilisime adim atmayan sirketler ilerleyen zamanlarda rekabette oldukg¢a zorlanacaklar ve hatta
yetisemeyecekler” dedi.



E-fatura alaninda aksayan bir altyapi oldugunda kurumlarin fatura isleyemez duruma gelebileceklerini
kaydeden Vural, “Bu hem ticari hayatta ciddi risk anlamina gelir hem de kurumlarin itibari ve hesap
verebilirlikleri agisindan sikintilara neden olabilir.

Bunun i¢in kurumlarin dogru is ortagini segcmesi kritik 6nem tasiyor” dedi.
GUCLU TEKNOLOJI TEK BASINA YETERLI DEGIL

Arastirmada basarisiz olmadaki en biiyiik sebep olarak, sunulan iiriiniin pazarda gerekliliginin olmamasi
goriniiyor. 101 basarisiz girisimin ylizde 42’si bu sebepten hedeflerine ulasamazken, bu girisimlerin
olceklenebilir bilyiikliikte bir soruna ¢6ziim sunamadiklari kaydedildi. Arastirmada, taninmis bir
CEO’nun, guglii bir teknolojinin ve hedef odakl bir pazarlamanin, sunulan iiriin bir soruna cevap
veremedigi takdirde basari igin yeterli olmadigi belirtildi.

STRATEJIDEN SAPMAK ELDEKI PARAYI YANLIS KULLANDIRIR

CB Insights’in yaptigi arastirmada, basarisiz olmadaki ikinci sebebin ylizde 29 pay ile sermayenin
bitmesi oldugu bildirildi. Para ile zamanin bir sonu oldugunun vurgulandigi raporda, ikisinin de dikkatli
kullanilmasi gerektigi kaydedildi.

iflas eden bir girisimden 6rnegin de yer aldigi raporda, iiriin pazar uyumunun ve stratejiden sapmanin
gelir modeli olusturmakta zorluga neden oldugu vurgulanirken, bunun sonucunda ise eldeki sermayenin
verimsiz kullanilmasinin kag¢inilmaz oldugu bildirildi. Bunlari yapan bir girisimin ise yeni yatirnmci
bulamayacagi kaydedildi.

HEDEFINIiZE ULASMAK iCIN BUNLARI YAPMAYIN

Pazarda talep olmamasi
Sermayenin bitmesi
Yanhs ekip

Rekabetten geri kalmak
Yanhs fiyatlandirma
Zayif Gran

Eksik is modeli

Zayif pazarlama

Musteriyi goz ardi etmek

Uriinti yanls zamanda pazara sunmak

Odak noktasindan sapmak

Ekip ve yatinmci arast uyum sorunlan
Eksen kaymasi

Tutkuyu kaybetmek

Yanhs lokasyon

Finansman bulamamak

Yasal dizenlemelere uyumliu olam
Danismanhk hizmeti almamak

Stres altinda ekibin ¢okust

Stratejiden sapmak




BUTIK PASTAYA TEKNOLOJi KATAN GIiRiSiM iCAKED'E BIC ANGELS'TAN YATIRIM GELDI

Kullanicilarina, 3 boyutlu editorii ile kendi pastalarini tasarlama imkani sunan iCaked, BIC Angels’tan 1
milyon 500 bin TL degerleme ile yatirim aldi. Aldigi yatirnmi, Turkiye’nin farkh sehirlerinde biyiimek i¢in
kullanacak girisim, farkli pastane markalarinin iiriinlerinin online siparisi i¢in de kullanilan bir pazar yeri
olarak da caligiyor.

Kurucu ortaklardan Tugay Giizel, farkli pastane markalarinin gesitli butik pasta tasarimlarini ve kendi
kullanicilarinin pasta tasarim modellerini kullanicilarina tek bir platformda sunduklarini kaydetti. Bugiine
kadar 800’iin lizerinde pasta siparisi alan iCaked, Temmuz 2017°de Growth Circuit VC’den aldigi yatirim
ile Amerika piyasasina giris yapti.

Sirket, yerel franchise modelleri ile Azerbaycan ve Hindistan piyasalarinda da operasyona ge¢mek igin
calismalarina baslamis durumda.



